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不知道 如何理财不知道 如何选标不安全 收益无法最大化 抢不到好标那就来,投标吧
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团队介绍



团队介绍

中国银联安全工程师
深耕网络安全领域多年
多次获得全国网络安全
比赛 top3，曾在阿里
巴巴 CCO-RDC 团队担
任研发工程师

张瞳.开发工程师

去哪儿网国内机票自营
产品运营经理
曾就职于阿里巴巴集团
阿里妈妈事业部 。
2014 年获得创青春大
学生创业计划大赛(挑战
杯)全国铜奖

龙洋.产品运营

飞眼无人机科技联合创
始人，完成 1000 万 A 
轮融资，公司健康运行
三年至今。
曾就职于微软中国市场
部，更早在阿里巴巴天
猫任平台端运营

林周楠.市场运营

阿里巴巴淘宝事业部前
端工程师
负责 Weex 技术架构开
发

马天翼.前端工程师



产品定位



产品定位

8.5

9.2

01 您的标题

02 您的标题

03 您的标题

向天而歌

美乐辰PPT，是集PPT模板开
发、PPT设计定制、PPT培训
于一体的专业PPT服务提供
商。

拍拍贷发布的2017年二季度业
绩报告显示，平台二季度成交
量达165亿元，环比增长56.5%。
据行业第三方机构数据，网贷
行业6月成交量为2454.91亿元，
活跃借款人数为373.53万人，
由此可算出6月人均借款金额约
65721.9元；

拍拍贷发布的2017年二季度业绩报告显
示，平台二季度成交量达165亿元，环比
增长56.5%。据行业第三方机构数据，网
贷行业6月成交量为2454.91亿元，活跃
借款人数为373.53万人，6月人均借款金
额约65721.9元；

p2p庞大的用户群和市

场对于理财投资工具的
需求是否得到了满足？

作为中国第一家p2p公司，拍拍贷坐拥强大的资源数据和巨量的用户群，针对拍拍贷的自有自动投标工具不能够完
全满足投资人需求的痛点，将“投标吧”打造成一个深入人心的产品和品牌，目的是投资人当有投资需求的时候，
第一时间想到去“投标吧”平台。“投标吧”提供完善的投标策略，安全可信的投标体验，可视化精准投标，收
益最大化。



痛点分析



痛点一：缺乏专业的理财渠道

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

小胖有一笔钱，
但是不知道如何
理财投资，没有
知名专业的理财
渠道让他去信赖
，提供定制化服

务。



痛点二：不知道如何选优质标的

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

小明在p2p平台
选标，手动选标
特别累，也不知
道哪个是好标，
哪个坏账率和逾
期率比较低。



痛点三：收益无法最大化

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

小王在p2p平台
投资，希望投资
回报跑赢通货膨
胀，高收益低风
险的项目。



痛点四：安全性无法保障

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

小姚所在p2p平
台及相关工具，
遭到黑客攻击造
成资金损失和用
户信息泄露。



痛点五：优质标的抢标难

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

小白想投赔标1期
和赔标3期，但是
发现永远也抢不
到此类标的。



单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题



产品优势



优势一：用户画像

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

通过对每个借款人数据不同纬度的分析，根据历史数据分析各个
特征对于逾期率和坏账率的影响因子，经过算法进行打分，刻画
出每个借款人的用户画像，同时得出每位借款人的靠谱指数，可
视化直观的展示给投资人。



优势二：安全性

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

平台创始人深耕网络安全领域多年，多次获得网络安全
领域和算法领域奖项，在 2015 年底至 2016 年初，发现
20多家 p2p 公司安全风险漏洞，致力于供给用户更加安
全的平台，保障用户的资金安全，防止信息泄露。



优势三：vip体系

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

建立一套 vip 体系，通过登录获得积分，投标积分，充值
积分等，设置不同等级vip，形成一个vip 生态，增加用户
粘性，为后续的商业模式做铺垫，试运营期间，所有功能
免费。



优势四：算法模型

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

通过历史数据，对多达30 多种不同纬度借款人信息，历史投标记录等进行
数据清洗，数据处理，同时挖掘出了一些很关键的数据特征，比如借款人
借款时间等。使用 xgboost 算法，随机森林算法，以及模型融合等方式，
达到96.7%的准确率，极大程度降低逾期率和坏账率。后续建立神经网络学
习模式，能够不断自主学习和优化策略，不断降低坏账率和逾期率，从而
提升用户的收益。



优势五：自动化策略

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

提供多达20 多种的投标策略，满足不同投资人的需求，
包括短期资金回收，长线收益等。在保障高收益的同时，
借助用户画像打分，极大限度的降低逾期率和坏账率。



优势六：极速抢标

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

目前许多投资者面临看到好的标的，好的策略，但是发现已经被抢完
了的痛点，通过本平台极速抢标，根本的解决投资者抢好标难，投好
标难的问题。根据大数据分析发现赔标1期和赔标3期是最抢手的标的
，基本被秒抢。



优势七：数据可视化

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

从开始选标到投标结束，再到还款状态，整个过程全部数据可视化，让
投资人投资的明白和放心。实时大盘分析，实时可投标的，实时交易动
态，历史数据分析等。



商业模式



拍拍贷用户
（当前用户）

理财需求用户
（潜在用户）

商家企业

服务费模式
基本功能(免费)

VIP功能(收费):策略,极速抢标

专属策略

高端模式
专属服务

广告模式

个性化广告推荐系统

banner 展示
投资人精准营销系统

技术赋能

C端用户 B端用户

人工智能，风控安全

信息流推送

金融科技一整套解决方案

商业模式



Q泡的商业模式

收取佣金
出售浏览窗口页面下方广告
位获得广告营收。Q泡插件
增加了浏览器的用户粘性和
访问量，大大提高了QQ浏
览器的广告价值

会员体系

提供差异化的服务和产品(极速抢标
产品、专享策略、专属服务器、优
先内测等) ，同时增加用户粘性。
的个性化服务

商业广告

通过个性化推荐广告体系，为不同
投资者，用户提供差异服务，在这
个过程中给广告金主进行流量导入。

技术+服务

衍生出一种投标优化师岗位，
投资人可以把其资金、预期收
益等需求交给我们。由我们专
业的人士负责运作，保障组合
策略投放收益大于其预期收益，
我们收取服务费用 。
输出和提供我们的一整套金融
投资策略、算法模型、人工智
能、风控安全的技术解决方案
给金融科技公司 。

推荐算法选出高于投资人预
期的标，帮助用户选成功标
后且用户回报高于预期，抽
取百分比佣金。

商业模式



当前用户作为产品直接受益人，建立良好的口碑和品牌传播效应，让平台用户

数量呈指数级增长。而潜在用户成为产品受益人后，继续带动用户增长。

当前用户
潜在用户 潜在用户

商业模式



市场战略



市场战略

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题



发展展望



发展展望

第一阶段

•做好技术产品(All
in 无线端等)+做大
用户量，让更多的投
资人选择我们的第三
方投标产品。

第二阶段

•产品多元化，逐步探
索盈利商业模式，并
做好服务。如:投资
人精准营销系统、高
净值高端客户专属服
务、极速抢标产品、
技术服务全部投放运
营产品、竞价优先抢
标产品等来供用户更
多选择，增加用户粘
性。

第三阶段

•趋向于品牌发展
及商业化造血模
式，建立个性化
推荐广告体系、
会员服务体系，
提供差异化服务;
作为引流平台，
通过与合作伙伴
合作来获取流量
费用。



技术实现



技术实现-时间轴

单击添加标题 单击添加标题 单击添加标题

7.1-7.2

根据借款人的性别

、认证、利率、金

额、期限、逾期等

多个不同纬度刻画

借款人，对借款人

进行算法打分。

分数越高，越靠谱

，分为基本指数，

认证指数，逾期指

数

7.20-7.25

针对不同投标者，通

过算法，打分，用户

画像等方式提供不同

的投标策略，实时更

新标的，提供批量投

标、陪标、高利率、

低风险、低逾期等投

标策略，满足不同投

标者的需求

数据可视化上线

上线实时大盘分析，

历史数据分析，实时

交易展示，对实时数

据，历史数据进行数

据分析，数据清洗 ，

数据挖掘，提取出投

标者关心，策略关键

，投标收益最大化的

数据特征，进行可视

化展示

极速抢标上线

针对赔标1期，赔标3

期等优质标的，数量

少，抢投快的特点，

上线此类标的的极速

抢投功能，只需要投

资人加入自己的投资

策略，后台自动投标

，帮助投资人省心省

力。

自动投标上线画像打分上线

7.4-7.5 8.10-8.25



技术实现-系统架构图
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